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À qui s’adresse le produit ?

Opti’pro cible les entreprises utilisant Microsoft Dynamics 365 Business Central 
qui souhaitent offrir à leurs clients B2B un accès web sécurisé et personnalisé à 
leurs informations commerciales. Il s’adresse aux sociétés B2B, aux distributeurs 
& grossistes avec des catalogues complexes, ainsi qu’aux fabricants disposant d’un 
réseau de revendeurs. La solution répond aussi aux besoins des entreprises qui doivent 
partager une documentation technique spécifique par client, en toute sécurité.

À quel besoin le produit vient répondre ?

Opti’pro permet aux clients d’accéder en toute autonomie à leurs documents 
commerciaux, de passer commande en ligne et de bénéficier d’un portail personnalisé 
aux couleurs de chaque marque. La solution facilite la gestion documentaire ciblée, 
l’organisation des catalogues, la prise en charge des multi-magasins et garantit une 
sécurité optimale grâce à une authentification robuste et des permissions maîtrisées.
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Pourquoi les solutions actuelles ne répondent pas aux besoins utilisateurs ?

Les autres produits du marché sont souvent limitées : intégration partielle avec Business 
Central, absence de personnalisation multi-sites, gestion documentaire basique, 
catalogue rigide, pas de logique multi-magasins, API incomplètes et coûts élevés. 

Optipro change la donne : 

•	 Extension native Business Central, elle offre un accès direct aux données en temps réel 
et exploite toutes les fonctionnalités sans synchronisation ni connecteurs complexes. 

•	 Création illimitée de sites web, personnalisés par marque ou région, avec branding 
complet, documents dédiés et modes de paiement spécifiques pour chaque site.

•	 Gestion documentaire avancée, catalogue flexible, multi-magasins intégré, coût 
réduit : une seule extension, sans infra, maintenance simple, formation incluse.

Illustration d’une situation problématique avec les produits concurrents

Une société distribuant du matériel professionnel gère 500 clients B2B, un catalogue 
de 2 000 références et des documents spécifiques par client. Avec les solutions 
traditionnelles, elle rencontre plusieurs problèmes :

•	 Portails non intégrés : double saisie des commandes, informations désynchronisées, 
surcharge de travail et erreurs fréquentes.

•	 Développements sur mesure coûteux : investissements élevés, maintenance 
complexe et délais de mise en œuvre longs.

•	 Envois manuels : perte de temps, suivi difficile et sécurité limitée.
•	 Solutions SaaS externes : abonnements onéreux, synchronisation lente et 

duplication des données.

Conséquences : frustration des clients, perte de temps pour les collaborateurs et coûts 
importants pour l’entreprise.

Opti’Pro est la solution native 
qui transforme Business Central 
en une véritable plateforme B2B 
moderne, offrant une expérience 
fluide et intégrée, sans les coûts, 
la complexité et les contraintes 

des solutions externes. Elle 
simplifie vos processus, réduit 

vos dépenses et améliore la 
satisfaction client.

Licence : € / mois
(Sans restriction d’utilisateur)

Mise en place : € HT
(installation + paramétrages + formation)

Tarifs


